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AKTIV SALJUTBILDNING

Syftet med utbildningen ar att fa sdljarna att bli effektivare i sitt sdljarbete.
Utbildningen ger en stabil grund att sta pa for att generera saljframgangar.

| utbildningen far deltagarna den sakerhet, kompetens och de fardigheter som
kravs for att genomfora en kvalificerad kund/prospektbearbetning.

Detta kommer att ge en positiv effekt pa de kort- och langsiktiga saljresultaten.
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e Saljandets resultatfaktorer

e Fortroendeplattformens betydelse vid forhandlingar
e Motesbokning

e Hur presentera foretaget

e Saljsamtalets psykologiska uppbyggnad

e Fragemetodik - ett satt att paverka

e Behovsanalys

e Kommunikation och aktivt lyssnande Mellanliggande projektuppgifter/
e Idéforsaljning saljinsatsplan. Genomgang av

e Saljande argumentation eget projektarbete

e Beslutsfattare och beslutspaverkare

e Hur presentera priset Kontakta mig och planera in en
e Inledning till affar aktiv saljutbildning.

e Kopsignaler , .

¢ Invandningar och bemotande %(%“%ﬁ’”;%

e NGjd kund Christer Sandin

e Saljspel - traning www.sandinmarknad.com
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